TALLER: “Oportunidades de negocios entre Perú y España:

ELABORA TU PLAN DE NEGOCIO”.
Sábado 29 de Mayo de 2010

	Nombre y apellidos*

	DNI ó NIF

	Dirección 

	Teléfono

	Nombre  de su empresa:

	CIF: 

	Email:

	Esta información sólo se podrá utilizar por la Cruz Roja e Iberoquipu, ACOCEX, para ayudarlos en su proyecto internacional, con el ánimo de concretar cuales son los campos que usted necesita para poner en marcha la idea de su negocio internacional………


	* De acuerdo con la Ley Orgánica 15/1999, de 13 de diciembre, de Protección de Datos de Carácter Personal, la información contenida en el documento, será utilizada por Cruz Roja e Iberoquipu, para obtener conclusiones que permitan desarrollar los talleres de trabajo enmarcados en el programa Generando Tu Empleo. Queda informado que podrá ejercer el derecho de acceso, rectificación y oposición dirigiendo un escrito a: Cruz Roja Española, Apartado de Correos 6053. 28080 Madrid


Cuestionario 

“Talleres de identificación y planificación
de proyectos empresariales internacionales”
1.- Tiene Usted desarrollado un plan de internacionalización sobre su idea de negocio o su empresa.

SI



NO
2.- Su proyecto empresarial es de carácter:
	
	Individual / personal.

	
	Mixto, colaboran otros socios.

	
	Es de otra persona o empresa con la que colaboro.


3.- ¿Dónde crearía Usted su empresa para desarrollar su negocio internacional?:

	
	Perú

	
	España

	
	Ambos países.


4.- ¿Qué producto es el que desearía trabajar en su idea de negocio internacional?:

	
	Alimentos

	
	Madera

	
	Joyas

	
	Textil y confecciones

	
	Bebidas

	
	Productos de mar

	
	Artesanías

	
	Tecnología.

	
	Maquinaria

	
	Hostelería y turismo

	
	Otros.


5.- Si su proyecto es ofrecer un servicio empresarial desde Perú a España, ¿Cuál es el objetivo de este servicio?
	


6.- Ha tenido Usted experiencia en Perú / España en negocios internacionales.

SI


NO

7.- En su proyecto empresarial o idea de negocio. ¿Que capital esta dispuesto a invertir de forma inicial?
	
	Menos de 3.500 euros

	
	Entre 3.500 a 8.000 euros

	
	Entre 8.000 a 15.000 euros

	
	Más de 15.000 euros (aproxime cual cantidad)


8.- ¿Que conocimientos tiene en comercio exterior?
	
	Ninguno

	
	Básico: Conozco la gestión de documentación.

	
	Especialista: Conozco la gestión de ventas y administración internacionales.

	
	Nivel superior: Desarrollo planes de acción internacionales.


9.- En el caso de que su negocio se situé en España, ¿En que región constituiría su empresa?

	
	Madrid

	
	Otra ¿Cuál?


10.- En el caso de constituir su negocio en España.

	
	a) preferiría que los productos a importar fueran importados por una empresa ya situada en España.

	
	b) los importaría Usted a través de la empresa que va a crear.

	
	c) No sabe no contesta.


11.- En el caso de constituir la empresa en España, su negocio sería:
	a) 
	Tener un comercio de venta a público.

	b) 
	Ser un mayorista, para vender a distribuidores y minoristas.

	c) 
	Ser comercializador y distribuidor para grandes superficies y almacenes.

	d) 
	Si no coincide con los anteriores diga usted como lo haría:



12.- En que área de comercio internacional, considera Usted, que necesitaría más apoyo técnico o de consultoría.

	ELEMENTO
	TÉCNICO
	CONSULTORÍA

	Gestión de empresa
	
	

	Conocimiento de mercado
	
	

	Ayuda en la venta
	
	

	Gestión estratégica
	
	

	Adaptación o preparación del producto o servicio
	
	

	En aduanas
	
	

	En fiscalidad
	
	

	En banca
	
	

	En financiación
	
	

	En transporte
	
	

	En seguros
	
	

	En contratación
	
	

	En inversiones
	
	

	En licitaciones
	
	

	En contratación de personal
	
	

	En constitución de la sociedad
	
	


13.- En el caso de que su proyecto fuera viable.

	a) 
	Le gustaría controlarlo a Usted solo.

	b) 
	No le importaría utilizar / contratar servicios externos (por ejemplo: IBEROQUIPU, ACOCEX)

	c) 
	Preferiría que le ayudaran las instituciones de exportación peruanas.

	d) 
	Preferiría que le ayudaran las instituciones españolas.


14.- Si usted contratara servicios de consultoría como apoyo a su idea internacional ¿como pagaría este servicio?
	
	Una minuta (cuota) fija al mes

	
	Una cuota por cada fase del proyecto.

	
	Un porcentaje sobre cada fase del proyecto.

	
	Un porcentaje sobre las ventas que realice.

	
	Una cuota más un porcentaje sobre las ventas obtenidas


15.- Ponga por favor cuantos idiomas habla y lee Usted

	
	Ingles

	
	Frances

	
	Otros ¿Cuáles?:


Firma-----------------------------------------

